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Warszawa, 11 stycznia 2006 r.
Informacja prasowa

Potaczenie spotek leasingowych

Banku Handlowego w Warszawie SA

Na poczatku stycznia dwie spoétki leasingowe Banku Handlowego — Handlowy Leasing SA
i Citileasing Sp. z 0.0. polacza sie. Nowa spétka nosi¢ bedzie nazwe Handlowy Leasing Sp. z o.0.
Uchwata o potaczeniu podjeta zostata 2 grudnia 2005 r. na Walnych Zgromadzenia obu spétek,

natomiast 10 stycznia potaczenie zostalo wpisanie do rejestru przedsigebiorcow.

Potgaczenie spotek jest konsekwencjg fuzji Citibank (Poland) S.A. oraz Banku Handlowego w Warszawie
SA, ktére posiadaty zalezne od siebie spoétki leasingowe. Finalizacje potaczenia obu spétek poprzedzit
proces wdrazania systemu komputerowego pozwalajagcy na kompleksowg obstuge transakcji
leasingowych.

Miniony rok byt udany dla spotek leasingowych Banku Handlowego — wartosé zawieranych transakciji
leasingowych wzrosta o ok. 50% w stosunku do roku 2004; 2005 rok spotki zamknety kwotg ponad 300
min ztotych nowo zawartych uméw. — Dla firm nie bedgcych Klientami Banku Handlowego rozszerzylismy
w 2005 r. oferte o leasing woézkow widtowych, maszyn do przetwérstwa tworzyw sztucznych i obrabiarek.
W ubieglym roku koncentrowaliSmy nasze dziatania na doskonaleniu serwisu obstugi Klienta,
uruchomilismy Dziat Obstugi Leasingu oraz aktywowalismy infolinie dla Klientow — mowi Jerzy

Sledziewski, Prezes Zarzadu Handlowy-Leasing Sp. z 0.0.

Dziatania Handlowy-Leasing Sp. z 0.0. bedg sie koncentrowaty na zwiekszeniu aktywnosci na rynku;
celem spotki jest powiekszenie portfela leasingowego. — W biezgcym roku planujemy dotgczy¢ do grupy
10 najwiekszych firm leasingowych. Zaktadamy, ze do konca br. uda nam sie zwiekszy¢ nasze
zaangazowanie w rynku do okofo 4-5%. Chcieliby$my by¢ spbtkg pierwszego wyboru dla Klientéw Banku
Handlowego w Warszawie S.A. zapewniajgc im dobrg oferte i bardzo dobry serwis. Dla Klientow Banku
przeprowadzamy szeroki zakres transakcji — od matych kontraktéw na samochody po umowy duzej

warto$ci np. na linie produkcyjne — méwi Jerzy Sledziewski.

Spotce zalezy takze na zwiekszeniu sprzedazy dla firm nie bedgcych Klientami Banku Handlowego
i umocnieniu relacji z dostawcami w ramach programéw produktowych, tak w zakresie Srodkow

transportu jak i rynku maszyn.

Rynek leasingu w Polsce znajduje sie w fazie statego rozwoju. Przedsiebiorcy zwiekszajg inwestycje,
dzieki czemu coraz wiecej firm zainteresowanych jest leasingiem; widoczne jest to zaréwno wsrod

mniejszych i $rednich firmach, jaki i wsrdd wielu duzych podmiotéw. — Jest kilka waznych przestanek do



optymistycznego patrzenia w przysztos¢ takich jak: prognozy makroekonomiczne w tym wzrost inwestycji
czy wcigz znacznie mniejszy od europejskiego, ale z wyrazng tendencjq rosngcg, udziat leasingu
w finansowaniu inwestycji. Klienci czesto wybierajg leasing ze wzgledu na szybszg, bardziej elastyczng
forme finansowania $rodkow trwatych i korzySci podatkowe. Wazny jest rowniez fakt, iz firma leasingowa
zajmuje sie zakupem i ubezpieczeniem przedmiotu leasingu. Rok 2005 to doskonaty rok w leasingu
maszyn — po trzech kwartatach wzrést on o 51% w poréwnaniu do analogicznego okresu roku 2004, co
oznacza duzy wzrost inwestycji w wielu firmach, w tym czesto wsréd firm z sektora Srednich czy matych
przedsiebiorstw. W niektérych typach srodkéw trwatych leasing staje sie dominujacg formq finansowania.
Sadze, ze w okresie kilku lat wartos¢ maszyn oddanych w leasing ma szanse prze$cignac leasing

$rodkéw transportu — dodaje Jerzy Sledziewski.

i
Dodatkowych informaciji udziela:

Iwona Jaworska, Rzecznik Prasowy Banku, tel. (22) 657 70 84

Bank Handlowy w Warszawie SA to jedna z najwiekszych instytucji finansowych w Polsce, oferujgca
pod markg Citibank Handlowy bogaty i nowoczesny asortyment produktéw i ustug bankowo$ci
korporacyjnej, inwestycyjnej i detalicznej. Bank Handlowy obstuguje 20 tys. klientow korporacyjnych i 800
tys. klientéw indywidualnych poprzez nowoczesne kanaty dystrybucji oraz sie¢ ponad 188 oddziatow. W
skfad grupy kapitatowej Banku wchodzg m.in. takie podmioty jak: Dom Maklerski Banku Handlowego,
Towarzystwo Funduszy Inwestycyjnych Banku Handlowego, Handlowy Zarzadzanie Aktywami i
Handlowy Leasing. Przynaleznos¢ do Citigroup, najwiekszej na swiecie instytucji finansowej, zapewnia
klientom Banku Handlowego dostep do ustug finansowych w ponad 100 krajach. Dodatkowe informacje
mozna uzyskaé na stronie internetowej www.citibankhandlowy.pl.

Citigroup (NYSE:C) to najwieksza globalna firma swiadczaca ustugi finansowe. Obstuguje okoto 200
milionéw klientéw indywidualnych, korporacyjnych, rzadowych i instytucjonalnych w ponad 100 krajach.
Zapewnia bogaty wachlarz produktéw i ustug finansowych, jak bankowos$¢ komercyjna i inwestycyjna,
bankowos¢ detaliczna, kredytowanie, ubezpieczenia, ustugi na rynkéw papierow wartosciowych
i zarzadzanie aktywami. Giéwne marki pod znakiem handlowym Citigroup to Citibank, CitiFinancial,
Primerica, Smith Barney i Banamex. Dodatkowe informacje mozna uzyska¢ na stronie internetowej
www.citigroup.com.
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