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Handel z Handlowym

Citibank Handlowy oferuje firmom produkty, ktére moga sta¢ sie skutecznymi narzedziami ich
sprzedazy. Klienci korzystajacy z produktéw Banku moga oferowaé diuzsze terminy ptatnosci,
ogranicza¢ ryzyko finansowe, finansowacé biezaca dziatalnosé i inwestycje.

W ostatnim czasie Citibank Handlowy poszerzyl swoja oferte o akredytywe dokumentowag —
pokryta z gory i faktoring krajowy w oparciu o polise KUKE SA. Dla swoich Klientéw Bank szykuje
juz kolejne rozwigzania: szybka sciezke kredytowg i Rachunek Powierniczy.

Dbajac o jakosg¢, ale i dostepnosé swoich produktéw Citibank Handlowy uruchomit nowa aplikacje

e-Trade pozwalajaca przesytaé wnioski o otwarcie akredytyw i gwarancji droga elektroniczna.

Juz od lipca br. firmy handlowo-produkcyjne moga korzysta¢ z nowych produktéw wprowadzonych przez
Citibank Handlowy w ramach obstugi i finansowania transakcji handlowych. Bank rozszerzyt swojg
dotychczasowgq oferte o akredytywe dokumentowg — pokryta z gory, ktdra nie jest traktowana jak
produkt o charakterze kredytowym, a jej otwarcie nie wymaga przedstawienia zabezpieczen.

— Pokrycie z gory Bank bedzie mogt przyja¢ dla otwarcia kazdego rodzaju akredytywy dokumentowey.
Przekazanie przez Klienta pokrycia z gory przed otwarciem akredytywy, bedzie oznaczafo, ze Klient
zapfacit z géry za dokumenty handlowe, ktére zostang ztozone przez beneficjenta w terminie waznosci
akredytywy, o ktorg wnioskuje Klient — mowi Ireneusz Kowalewski, Dyrektor Departamentu Finansowania
Handlu Citibank Handlowy.

Firmy, ktérym zalezy na szybkim pozyskaniu dodatkowych srodkéw, a jednoczesnie obawiajg sie ryzyka
niewyptacalnosci dtuznika powinny zainteresowac sie nowg ofertg faktoringu krajowego w oparciu
o polise KUKE SA. Ryzyko braku pfatnosci eliminowane jest w tym przypadku poprzez ubezpieczenie
transakcji w Korporacji Ubezpieczen Eksportowych SA (KUKE SA).

— Dotychczas oferowane przez nas rozwigzanie obejmowato faktoring wiaSciwy w handlu zagranicznym.
Poniewaz odbieraliémy od naszych Klientéw sygnafy o zainteresowaniu faktoringiem dla wierzytelnosci
krajowych, rozszerzyliSmy w lipcu nasz program réwniez o te opcje. Nowe rozwigzanie pozwala Klientowi
skorzysta¢ ze specjalnie wynegocjowanych warunkéw umowy ubezpieczeniowej, ktérq zawart Citibank
Handlowy z KUKE SA. Klient ma dostep do warunkéw Kkorzystniejszych od tych, ktére uzyskatby, gdyby
sam ubezpieczat swoje naleznosci w KUKE. Klienci, ktorzy skorzystajg z naszej propozycji oszczedzajg
czas, ktéry musieliby pos$wieci¢ na biezacg obstuge polisy czy windykacje nalezno$ci — méwi Ireneusz

Kowalewski.



Nowe mozliwosci otworzg sie przed firmami, ktére korzystajac z produktow kredytowych miaty do tej pory
do swojej dyspozyciji kredyty: krétko-, srednio-, diugoterminowe, obrotowe, rewolwingowe i inwestycyjne.
Juz wkrotce beda one mogly korzystac z szybkiej sciezki kredytowej gwarantujacej krotki okres

wydawania decyzji przy limicie kredytowym do 2 min zi.

Pule nowych rozwigzan oferowanych przez Citibank Handlowy uzupetni rowniez Rachunek Powierniczy
— rozwigzanie stuzgce zabezpieczaniu transakcji z kontrahentami.

— Doswiadczenie rynkowe pokazuje, ze w nawigzywaniu nowych relacji handlowych bardzo wazna jest
niejednokrotnie poprawa wiarygodno$ci handlowej i finansowej firmy. Rachunek Powierniczy
rekomendujemy zawsze wtedy, gdy $rodki przeznaczone na realizacje transakcji powinny podlegac
Scistej kontroli oraz by¢ wykorzystane wytgcznie z ich przeznaczeniem. Klienfom gwarantujemy proste i
szybkie wdrozenie tej ustugi ze wzgledu na brak koniecznosci uzyskania limitow kredytowych — mowi
Ireneusz Kowalewski.

Rachunek Powierniczy zabezpiecza odbiorce przed utratg przekazanych na rzecz dostawcy srodkéw
finansowych w przypadku nie wywigzania sie dostawcy z warunkOéw umowy; gwarantuje réwniez
dostawcy, ze otrzyma on swoje $rodki finansowe. Srodki na Rachunku Powierniczym nie podlegajg
zajeciu w przypadku postepowania egzekucyjnego przeciwko posiadaczowi rachunku oraz podlegajg

wytaczeniu z masy upadtosci w przypadku upadtosci wtasciciela rachunku.

Waznym elementem unowoczesnia oferty Citibank Handlowy zaréwno w zakresie obstugi i finansowania
handlu jest mozliwos¢ gwarancji wymaganych w ramach programu Unii Europejskiej, PHARE, Banku
Swiatowego oraz gwarancji zabezpieczajacych zaptate akcyzy i podatku VAT. Wzory takich
gwarancji odbiegajg od standardowych wzoréw gwarancji udzielanych przez Citibank Handlowy a sg
wymagane przez beneficjentéw w ramach programéw PHARE, Unii Europejskiej, Banku Swiatowego.
Gwarancje akcyzowe stanowig zobowigzanie podjete przez Bank wobec Naczelnika Urzedu Celnego, na
Zlecenie kredytowego klienta Banku — ,ptatnika akcyzy” zgodnie z jego instrukcjami i na zasadach
okreslonych w ustawie z dnia 23 stycznia 2004 r. o podatku akcyzowym. Gwarancje zabezpieczajace
zaptate podatku VAT stanowig z kolei zobowigzanie podjete przez Bank wobec Urzedu Skarbowego, na
zlecenie kredytowego klienta Banku — ,ptatnika VAT’ zgodnie z jego instrukcjami i na zasadach

okreslonych w ustawie z dnia 11 marca 2004 r. o podatku od towardw i ustug.

Najnowsze zmiany w zakresie obstugi i finansowania transakcji handlowych to nowe produkty, ale
i rozwigzania utatwiajgce dostep do tych produktéw. W czerwcu Citibank Handlowy uruchomit aplikacje e-
Trade umozliwiajgcg przesytanie wnioskéw i zlecen dotyczacych otwarcia akredytyw/wystawienia
gwarancji/zaptaty za inkaso dokumentowe w formie elektronicznej. Klienci Banku mogg otrzymywaé
drogq elektroniczng raporty dotyczace statusu zlecenia, jego kosztéw i zakresu dokonanej sptaty.
Aplikacje e-Trade zostaly zbudowane w sposéb przyjazny, umozliwiajgcy fatwe przygotowanie
wniosku/zlecenia. Nowa aplikacja automatycznie sprawdza poprawnos$¢ i kompletnosé zlecen, ktoéra

poprzednio weryfikowana byta przez Bank dopiero w momencie ich otrzymania.



HHH

Dodatkowych informacji udziela:
Iwona Jaworska, Rzecznik Prasowy Banku, tel. (22) 657 7084

Bank Handlowy w Warszawie SA fo jedna z najwiekszych instytucji finansowych w Polsce, oferujgca
pod markg Citibank Handlowy bogaty i nowoczesny asortyment produktéw i ustug bankowosci
korporacyjnej, inwestycyjnej i detalicznej. Bank Handlowy obstuguje 20 tys. klientéw korporacyjnych i 800
tys. klientow indywidualnych poprzez nowoczesne kanaty dystrybucji oraz sie¢ ponad 150 oddziatow. W
sktad grupy kapitatowej Banku wchodzg m.in. takie podmioty jak: Dom Maklerski Banku Handlowego,
Towarzystwo Funduszy Inwestycyjnych Banku Handlowego, Handlowy Zarzadzanie Aktywami i
Handlowy Leasing. Przynalezno$¢ do Citigroup, najwiekszej na Swiecie instytucji finansowej, zapewnia
klientom Banku Handlowego dostep do ustug finansowych w ponad 100 krajach. Dodatkowe informacje
mozna uzyskac na stronie internetowej www.citibankhandlowy.pl

Citigroup (NYSE:C) to najwieksza globalna firma Swiadczgca ustugi finansowe. Obstuguje okofo 200
milionéw klientéw indywidualnych, korporacyjnych, rzgdowych i instytucjonalnych w ponad 100 krajach.
Zapewnia bogaty wachlarz produktow | ustug finansowych, jak bankowo$¢ komercyjna
i inwestycyjna, bankowo$c¢ detaliczna, kredytowanie, ubezpieczenia, ustugi na rynkéw papierow
wartosciowych i zarzadzanie aktywami. Gtdwne marki pod znakiem handlowym Citigroup to Citibank,
CitiFinancial, Primerica, Smith Barney i Banamex. Dodatkowe informacje mozna uzyskac¢ na stronie
internetowej www.citigroup.com.
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