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Szanowni Panstwo,

Bank Handlowy ma nowe logo — wspadlny znak dla bankowosci

korporacyjnej i detalicznej.

citibank handlowy

Bank Handlowy w Warszawie SA

Od momentu fuzji Bank Handlowy w Warszawie SA
dziafat na rynku pod dwiema réznymi markami dla
bankowosci korporacyjnej i detaliczney.

Przez ostatni rok oczywistg stala sie potrzeba
ustalenia jednej i powszechnej nazwy dla obu czesci
Banku. W rezultacie, po badaniu opinii zaréwno
Klientdw, jak i pracownikdw wybrany zostat znak
towarowy , citibank handlowy” jako wspdiny dla obu
obszarow dziafalnosci Banku. Bank Handlowy
w Warszawie SA pozostaje statutowq nazwg Spotki.

Polgczenie obu marek jest uzasadnione korzy-
Sciami biznesowymi i marketingowymi. Odzwier-
ciedla jednoczesnie strategie Banku, jako instytucii

oferujgcej pod jednym dachem produkly finansowe
zardwno dla klientdw korporacyjnych, jak i indywi-
dualnych.

Nowe logo podkresla wszechstronny charakter
oferty Banku, ktdry jest silng lokalng instytucjg finansowa,
wzmochniong przez fakt bycia czescig poteznej
miedzynarodowej korporacji finansowey.

Nowy znak zostanie wprowadzony do wszelkich
materiatdw reklamowych i informacyjnych w obu
obszarach dziatalnosci Banku. Cafa siec¢ oddziafdw,
zarowno korporacyjnych jak i detalicznych, bedzie
0znaczona jednym znakiem uzupefnionym o statutowg
nazwe Banku. »
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> Bank Handlowy
w Il kwartale

W III kwartale 2002 roku Bank Handlowy
wypracowal zysk netto w wysokosci 83,3 min PLN,
co oznacza wzrost 0 24,9 min PLN czyli 42,6%
w poréwnaniu z analogicznym okresem roku
ubieglego. Zysk brutto za III kwartat 2002 roku
wyni6st 112,8 min PLN i wzrést o 13,5 min PLN
w stosunku do III kwartatu roku poprzedniego,
co stanowilo ponad 13 proc. wzrost.

Zwiekszenie zysku Banku w stosunku do
analogicznego okresu roku ubieglego bylo nastep-
stwem przede wszystkim wzrostu wyniku na
dziatalnosci bankowej 0 16,4 min PLN oraz spadku
kosztéw dzialania o 25,1 mIn PLN (tj. 89%),
gléwnie w wyniku nizszych kosztéw dotyczacych
m. in. reklamy i marketingu, ustug doradczych,
konsultingowych i audytorskich.

> Swietne wyniki Citigroup
W trzecim kwartale tego roku Citigroup, do ktdrej
nalezy Bank Handlowy w Warszawie SA, uzyskata

23 proc. wzrost zysku netto w poréwnaniu
do poréwnywalnego okresu 2001 roku. Wynik
finansowy netto grupy wyniést 3,92 mld USD.
Przychody Citigroup w trzecim kwartale
wzrosty o 10 proc.

Od poczatku roku do konca wrzesnia 2002
zysk netto Citigroup wyniost 12,85 mld USD
iwzrést o 25 proc. w poréwnaniu do tego samego
okresu ubieglego roku. Przychody za dziewie¢
miesiecy wzrosty o 10 proc. do 56,8 mld USD.

> Handlowy sponsorem
ptyty Nahornego

Bank Handlowy w Warszawie SA juz po raz trzeci
jest sponsorem albumu z muzyka w wykonaniu
Wiodzimierza Nahornego. Plyta ,Nahorny/ Kar-
Towicz Koncert” jest zbiorem utworéw autorstwa
znanego kompozytora muzyki klasycznej Mieczy-
slawa Karfowicza wykonanych w jazzowej aranzacji
Wiodzimierza Nahornego. W listopadzie w Studiu
Radiowym im. Agnieszki Osieckiej odby? sie koncert
promujacy nowa plyte. Album ,Nahorny/Kartowicz
Koncert” bedzie dostepny w sprzedazy w grudniu. »
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Krajowe zlecenia
piatnicze od 1 min zi

- po 1 stycznia inacze]

Informujemy, ze zgodnie

z Zarzadzeniem nr 6/2000 Prezesa
Narodowego Banku Polskiego z dnia
6 kwietnia 2000 r. ,WW sprawie sposobu
przeprowadzania rozrachunkow miedzy-
bankowych”, od dnia 1.01.2003 1. Zlecenia
pfatnicze dokonywane przez klientow
bankdw na kwote rowng lub przekra-
czajgcg 1 min ziotych bedg realizowane
za posrednictwem systemu Sorbnet.

System Sorbnet to system obstugi rachunkéw
bankowych, prowadzonych w Centrali NBE
w ktérym dokonywane sa rozrachunki miedzy-
bankowe.

Najwazniejsze

cechy rozrachunku
miedzybankowego

w systemie Sorbnet to:

> zlecenia platnicze zloZzone do systemu
Sorbnet nie moga by¢ odwolane po ich
zrealizowaniu,

> rozrachunek miedzybankowy w systemie
Sorbnet jest dokonywany poprzez

jednoczesne obciazenie i uznanie
rachunkéw bankow lub kont wiasnych
NBP obslugiwanych w tym systemie.

Zlecenia ptatnicze
w systemie Sorbnet
sg realizowane:

> zgodnie z zasada rozrachunku brutto,
tj. w drodze odrebnej realizacji kazdego
zlecenia platniczego,

> zgodnie z zasadq rozrachunku w czasie
rzeczywistym, tj. na biezaco w ciggu
dnia operacyjnego, niezwlocznie po ich
zlozeniu w Centrali NBP,

Jednocze$nie pragniemy Pafistwa zapewnic,
iz juz obecnie rozliczamy platnosci niektérych
naszych Klientéw przez system Sorbnet, stad
wdrozenie tego systemu jako nowego standardu
dla platnoéci o wysokiej wartosci jednostkowej
nie spowoduje zaklécen w przetwarzaniu

platnosci przez Bank.

Cena za zlecenie zrealizowane za posred-
nictwem systemu Sorbnet jest regulowana

przez Taryfe Prowizji i Oplat Bankowych. »

Nagroda
JP Morgan

dla Banku
Handlowego

Bank Handlowy w Warszawie SA
zdobyt nagrode JP Morgan
Quality Recognition Award

za 2001 rok za bardzo wysoki
procent bezbtednie przekazanych
ptatnosci za pomocg systemu
SWIFT.

Bank Handlowy znalaz! sie

w prestizowym gronie instytucji
finansowych, ktore spetnity
surowe kryterium: wskaznik
bezbtednie przekazanych
ptatnosci na poziomie 98 proc.
przy wolumenie 1000 pfatnosci

miesiecznie.

GRUDZIEN 2002
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W strone
_ bankowosci
" E' internetowe}

O innowacyjnych rozwigzaniach bankowosci transakeyjnej
rozmawiamy z Piotrem Karwinskim, dyrektorem Departamentu
Wdrozen Produktow Bankowosci Transakeyjnej w Banku Handlowym
w Warszawie SA.

Piotr

* / L3
Karwinski
Dyrektor Departamentu
Wdrozen Produktow Bankowosci | T T T TTTTT T T T T T e
Na jakim etapie rozwoju znajduje sie
bankowos$é tradycyjna w Polsce?

0 nowg funkgjonanoé¢ Klienci maja do dyspozycji
zaktualizowany system praktycznie od reki.
W przypadku bankowosci elektronicznej kazda

Transakcyjnej w Banku Handlowym

w Warszawie SA
radycyjne kanaty bankowosci
transakcyjnej sa zastepowane
przez kanaly elektroniczne.
Tendencja ta jest widoczna
juz od kilku lat. Coraz czesciej
banki, w tym Bank Handlowy,

kiada duzy nacisk na automatyzacje procesow.

Banki obecnie odchodzg od tradycyjnych

metod dostarczania zlecei drogg papierowa.

Przechodzg na rozwiazania elektroniczne,

a od niedawna internetowe. Dzigki temu zmniej-

szajg swoje koszty i moga zaoferowac bardziej

konkurencyjne ceny. W Banku Handlowym

ta tendencja jest wyraZnie widoczna, poniewaz

polozylismy duzy nacisk na zwiekszenie

elektronicznych zlecetn w stosunku do zlecer
papierowych. W tej chwili ponad 85 proc. zlecer
przychodzi do Banku drogg elektroniczna.

Pozwala to zaoferowa¢ Klientom nizsze ceny.

zmiana funkcjonalnosci systemu wigzala sie
z wizyta u Klienta.

Czy Bank Handlowy zamierza
odejsé od rozwigzan tradycyjnych?

> To, ze mamy produkt internetowy nie
oznacza catkowitego odejscia od tradycyjnej
bankowoéci transakcyjnej.

Czes$é Klientéw wcigz ma

obawy przed korzystaniem

z internetu, zresztg

zupelnie niestuszne, gdyz

Bank poswiecit bardzo

wiele uwagi bezpieczenstwu

Jakie rozwigzania w tym wzgledzie

systemu.
proponuje Bank Handlowy? Y

> Juz od kilku lat Bank Handlowy proponuje
tradycyjne rozwigzania bankowosci elektro-
nicznej. Sg to systemy instalowane u Klienta,

Drugim powodem jest brak odpowiedniej
infrastruktury do uzywania internetu.

Tym Klientom nadal oferujemy tradycyjne
kanaly elektroniczne polegajace na przesylaniu
zlecen bezposrednio do Banku.

zapewniajgce bezposrednie potaczenie przez
modem z Bankiem. Obecnie Bank Handlowy
odchodzi od takich rozwigzan i przechodzi
na platforme internetowa, na ktdrej jest w stanie
zaoferowac lepsza funkcjonalnos¢ oraz szybszy
i latwiejszy dostep Klienta do produktéw
bankowych.

Nie zmienia to faktu, ze tendencja na rynku
jest odchodzenie od bankowosci tradycyjnej
w kierunku bankowosci internetowej.

Jakie mozliwosci oferuje

W 2000 roku wprowadzilismy system CitiDirect dia firm?

CitiDirect dla matych i rednich firm oraz
duzych instytugji. Jest to produkt oparty na
internecie. Nie wymaga on instalacji ani wizyt
u Klienta. W przypadku wzbogacania systemu

> (itiDirect nie przywiazuje Klienta
do biura, umozliwia mu duzo

wieksza mobilnosé. Klient moze
polaczy¢ sie z internetem

KONTAKT | Nr 4




CitiDirect jest systemem on-line co oznacza, ze pracuje w czasie
rzeczywistym. W tym samym momencie, gdy zaksiegujemy w banku
transakcje na konto Klienta, ten widzi jg u siebie w systemie.

za pomoca telefonu komérkowego pod-
laczonego do komputera przenosnego
praktycznie z kazdego miejsca i dokonaé
transakaji.

CitiDirect oferuje praktycznie
wszystkie produkty tradycyjnej banko-
wosci poczawszy od skladania zlecent
przelewéw krajowych, zagranicznych
czy polecen zaplaty. System jest wyposa-
zony w wiele mozliwoéci raportowania.
Klient moze sam stworzy¢ raport uwzgled-
niajgc tylko interesujace go dane, gdyz
system moze by¢ dopasowany do indy-
widualnych potrzeb. CitiDirect posiada
silnie rozbudowane mechanizmy
»eksportu” i ,importu” co umozliwia
Klientowi bezposrednio zaimportowac
dane do sytemu CitiDirect ze swojego
systemu finansowo-ksiegowego. Klient
moze tez Sciggnac informacje z sytemu
CitiDirect i wezytac je automatycznie do
swojego systemu finansowo-ksiegowego.

Kolejna zaletg systemu CitiDirect
jest to, ze Klient ma dostep do wszystkich
najnowszych informagji takich jak np.
kursy walut.

CitiDirect jest systemem on-line
CO 0znacza, ze pracuje w czasie rzeczy-
wistym. W tym samym momencie,
gdy zaksiegujemy w Banku transakcje
na konto Klienta, ten widzi ja u siebie
w systemie. Jest to element odrézniajacy
bankowos¢ internetowa od tradycyjnej
bankowosci elektronicznej.

O jakie nowe funkcje bedzie
rozwijany CitiDirect w przysziosci?
> System jest rozwijany caly czas.

Na poczatku przyszlego roku bedziemy
do niego wprowadza¢ mozliwosci reali-
zowania tzw. transakgji finansowania

handlu czyli akredytywy, gwarancje

i faktoring. Pod koniec 2003 roku zamie-
rzamy udostepni¢ Klientom modut inwe-
stowania w produkty plynnoéciowe.

Majac takie narzedzie jak
CitiDirect firmy, szczegélnie mate,
praktycznie nie muszg zatatwiaé
swoich spraw w oddziale Banku.
Jak to wyglada z firmami o bardzo
wyrafinowanych potrzebach
finansowych?

> Wprowadzajac nowoczesne systemy
transakcyjne dazymy do tego, zeby Klient
nie musiat chodzi¢ do Banku i mégt
skoncentrowac sie na prowadzeniu
swojej dzialalnosci. System CitiDirect ma
wiele funkgji, ktére pozwalaja zminimali-
zowac bezposredni kontakt z Bankiem.
Wprawdzie sa pewne niestandardowe
dzialania, ktdre trzeba przeprowa-
dza¢ z pomoca doradcy, system
jednak jest tak skonstruowany,
ze duze korporacje, ktdre sa
naszymi Klientami moga
zrealizowac¢ ok. 90 proc.
swoich potrzeb dzieki
CitiDirect.
Mamy takich
Klientéw, gdzie
jedna osoba uzywa
systemu, ale
réwniez takich,
gdzie CitiDirect
jest wykorzy-
stywany
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przez 50 uzytkowni-
kéw. Duze i érednie
firmy bardzo czesto
maja swoje oddzialy
rozrzucone po catym kraju. Nie posiadajac
wewnetrznej sieci korporacyjnej system
CitiDirect zastepuje ja umozliwiajac
kontrole oddzialéw regionalnych

na poziomie centrali.

W jakim stopniu Klienci Banku
Handlowego akceptujg i wykorzy-
stujg nowe rozwigzania banko-
wosci transakcyjnej?

> Klienci bardzo szybko docenili
korzysci plynace z wykorzystania interne-
towych rozwigzan bankowosci transak-
cyjnej. Obawy przed uzywaniem inter-
netu schodza na dalszy plan. Instytucje,
ktére dotychczas nie korzystaty nawet

z bankowosci elektronicznej sklaniajg sie
ku bankowosci internetowe;.

Sytuacja juz od kilku lat si¢ zmienia.
Skladanie papierowych zlecenn w oddziale
nie jest wygodne. Klienci wiedza, Ze ban-
kowos¢ internetowa zapewnia szybki
dostep do informacji i oszczednos¢ czasu.

Chociaz rozpoczelismy oferowanie
systemu CitiDirect dopiero w 2000 roku
to obecnie z bankowosci internetowej
korzysta az 25 proc. tych Klientéw,
ktérzy korzystali do tej pory z tradycyjnej
bankowodci elektronicznej. To jest bardzo
szybki wzrost. Miesiecznie od 300 do 400
nowych Klientéw decyduje sie na korzy-
stanie z CitiDirect.

W jakim kierunku bedzie si¢
rozwija¢ bankowos¢é transakcyjna
na $wiecie?
> W tej chwili na calym $wiecie
istnieje tendencja do przenoszenia
bankowosci transakcyjnej na platforme
internetowg, poniewaz ulatwia to
Klientowi dostep do tej samej aplikacji
w réznych krajach. Internet daje nam
poza tym mozliwosé¢ kontroli systeméw
i ich udoskonalania w jednym miejscu.

Ze wzgledu na to, Ze Klienci oczekuja
szybkiej reakcji ze strony banku, banko-
wos¢ tradycyjna bedzie nadal wypierana
przez najnowocze$niejsze rozwigzania
z wykorzystaniem technologii interne-
towych.

Dziekujemy za rozmowe. »

GRUDZIEN 2002
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CitiDirect

umozliwia

wykonywanie
i autoryzacje
transakciji:
W | przelewow krajowych,
w tym przelewdw do
ZUs,
W | przelewow
zagranicznych,
W | przelewow
wewnetrznych,
Il | polecen pobrania,
Il | czekow paylink,
B | zakiadanie depozytdw.

Klienci moga
ponadto:

B | uzyskac informacije

0 saldzie na rachunkach
i historii operaciji
dokonywanych na nich,

W | tworzy¢ raporty z operacii
na rachunkach oraz
raporty kontrolne,

M | pobiera¢ wyciggi
z rachunkdw w postaci
plikow,

M | dokonywad
importu/eksportu danych
do/z systemu finansowo-
ksiegowego firmy.

KONTAKT | Nr4

Wiecej o systemie CitiDirect na stronie

CitiDirect bankowosc¢

intemetowa

itiDirect to nowoczesny system bankowosci
elektronicznej zapewniajgcy Klientom Banku
Handlowego tatwy i szybki dostep do ustug

bankowych.

Jest oparty na bezpiecznym polaczeniu
internetowym. System laczy w sobie funkcje
inicjowania transakgji oraz zaawansowane
funkcje podgladu rachunkéw bankowych
firmy. Korzystajac z dowolnego komputera
na $wiecie majacego dostep do internetu,
poprzez CitiDirect mozliwe jest wykony-
wanie i autoryzowanie wielu rodzajéw

transakji.

Dostep do systemu moze mie¢
kazdy upowazniony pracownik firmy.
CitiDirect umozliwia kilkustopniowy proces
autoryzagji transakgcji, a uzytkownicy moga
mie¢ indywidualnie zdefiniowany zakres
dostepu do poszczegdlnych opcji, w tym
mozliwo$¢ nadania limitu autoryzacji oraz

wylaczenie dostepu do wybranych rachunkéw.

> Szybki, efektywny
| fatwy w uzyciu

Instalacja i korzystanie z systemu
CitiDirect, sa bardzo proste.
System posiada specjalne funkcje
do nauki, dzieki ktérym moz-
na szybko opanowac jego

gl obstuge. W razie potrzeby,
firma moze uzyskaé
pomoc techniczng
i merytoryczng kontak-
tujac sie telefonicznie

z konsultantem Banku.

> Elastycznosc,
zdalna autoryzacja

Istotng zaletg systemu CitiDirect jest jego
elastycznos¢ oraz mozliwos¢ wykonywania
przelewéw i zdalnej autoryzacji z dowolnego
miejsca. Wszelkie zmiany, takie jak dodawanie
nowych funkgji, produktéw bankowych
i dostosowywanie systemu do wymagan
Klientéw odbywaja sie po stronie Banku

i nie wymagaja udzialu Uzytkownika.

> Petna ochrona

Dzigki zastosowaniu najnowszych
technik kodowania danych, system zapewnia
najwyzszy poziom bezpieczenstwa przepro-
wadzanych transakgji. CitiDirect posiada
kilka pozioméw zabezpieczen, ktére umozli-
wiaja dostep do systemu tylko autoryzowanym
Uzytkownikom:

3 protokét szyfrowania SSL 3 z Kluczem
o dlugosci 128 bitéw,

A karte SafeWord Platinium, generujaca
kazdorazowo unikalne hasla wejsciowe,

zabezpieczong osobistym kodem PIN.

3 mozliwos¢ rozdzielenia dostepu do
rachunkéw finansowych i ptacowych

dla upowaznionych pracownikéw firmy.

Aby moéc korzystac z ustugi CitiDirect
nalezy posiada¢ rachunek w Banku Handlowym.
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Blizsze informacje o systemie i jego
funkcjonalnosci mozna réwniez uzyskaé
na internetowej stronie poSwigconej
systemowi www.citibank.com/poland/
corporate/polish/products/cmat-cd.htm
lub dzwonigc do Dziatu Pomocy

Technicznej. »

Nasz telefon/Dziat Pomocy Technicznej:
(022) 690 15 21 Iub na numer infolinii
0801 343 978

Istotng zaletq

systemu CitiDirect
jest jego elastycznosé
oraz mozliwosc
wykonywania przelewow

| zdalnej autoryzacji

z dowolnego miejsca.

Nowa witryna internetowa
dla malych i Srednich firm

Serdecznie zapraszamy do odwiedzenia naszych nowych stron www.handlowybiznes.pl
przygotowanych specjalnie dla matych i Srednich firm. Jest to dopiero poczatek zmian, jakie

notowaniach kurséw walut,

zaplanowaliSmy.
II— = e I

aszym celem bylo :I Interbiznes (www.interbiznesbh.pl) -

stworzenie serwisu, —na naszych stronach mozna znalez¢ pelng :.I. — A

ktéry umozliwia w prosty oferte produktowq skierowang do malych :—- S e

i szybki spos6b uzyskanie i §rednich firm, osiggajacych przychody | et e =
potrzebnych informacji o naszych nie przekraczajgce 4 min zl. [y -
produktach i ustugach, . T BETT i . &

[ - m s - e — - ] L3

pozwala skorzystac¢ z kalkula-
toréw produktowych oraz
ulatwia kontakt z pracowni-
kami Banku.

:' Nowa Witryna

www.handlowybiznes.pl
jest podzielona na trzy czesci,
tak aby kazdy Klient z fatwo-
Scig znalazt produkty i ustugi
dopasowane do potrzeb jego

graficzne jak i nawigacja

segmentu. Zaréwno elementy -

Leasing (www.handlowy-
leasing.pl) - to kompleksowa
oferta leasingu dla przedsie-
biorstw oferowana przez
spotke Handlowy-Leasing
Sp. z 0. 0.. W szczegdInoéci
polecamy programy leasin-
gowe (leasing maszyn budow-
lanych, leasing sprzetu drukar-

pomagaja szybciej i latwiej

dotrze¢ do wlasciwych informacji.
Polecamy korzystanie z narzedzi
interaktywnych takich jak kalkulatory,
pozwalajgce na wyliczenie zdolnosci
kredytowej lub wysokosci rat, oraz formu-
larze, ktére pozwalajg na szybki kontakt
z naszymi specjalistami.

Przygotowana przez nas propozycja
ustug dla matych firm, w szczeg6lnosci za$
pakiet Interkonto pozwala w sposéb no-
woczesny i wygodny zarzadzac firma oraz
ulatwia prowadzenie biezacej dzialalnosci.

skiego i leasing sprzetu trans-
portowego). Stworzylismy
kalkulator leasingowy, umozli-
wiajacy wyliczenie rat leasingowych
po uprzednim okresleniu rodzaju
leasingowanego sprzetu, wartosci

wykupu, pierwszej wplaty

i okresu leasingu. Zapraszamy! »
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czyll wygoda dla
Klientow

Jak sie¢ sklepow lub stacji benzynowych moze wzbogacic
swojg, oferte? W jaki sposob wystawcy faktur mogg utatwic
swoim Klientom platno$ci? Zapraszamy do UniKasy!

iekszos¢ cyklicz-
nych platnosci

w naszym kraju
jest realizowana

w tradycyjny sposob

— za poSrednictwem
lokalnych bankéw, w placéwkach pocztowych
lub w Biurach Obstugi Klienta wierzycieli. Kazda
osoba fizyczna w naszym kraju ma co miesigc
kilka lub kilkanascie rachunkéw, ktdrych uregu-
lowanie wigze sie ze stratg czasu oraz ponosze-
niem wysokich oplat pocztowych i bankowych.
Coraz wiecej 0séb traktuje wiec oplacanie
rachunkéw jako nieprzyjemny obowigzek.

Bank Handlowy w Warszawie SA zawsze
przywiazywat szczegélng uwage do optyma-
lizacji obstugi platnosci masowych zaréwno
z punktu widzenia wystawcy rachunkéw,
jak i osoby dokonujacej platnosci.

IKasa

Bank Handlowy w Warszawie SA

Najnowszym projektem, ktéry Bank
uruchomil w tym roku jest Sie¢ Obslugi
Platnosci UniKasa — alternatywa dla dlugich
kolejek pocztowych i szansa wzbogacenia
swojej oferty dla firm dysponujacych siecig
placéwek handlowych. Nowa usluga
jest wprowadzana na rynek pod nazwa
,UniKasa - Tu zaptacisz rachunki”.

Marka podkresla uniwersalny charakter sieci
—mozliwos¢ dokonywania platnosci dla réznych

firm.

Podstawowa cecha nowego rozwigzania
jest maksymalne skrécenie czasu obstugi
Klienta oraz przeplywu informagji i srodkow
z UniKasy na rachunek bankowy wierzyciela.
Bedzie to mozliwe dzigki zainstalowaniu
w sklepach nowoczesnych terminali lub
na dostosowaniu zwyklych kas sklepowych
do przyjmowania platnosci. Dzieki temu
oplacenie rachunku w sklepie lub na stacji
benzynowej trwa réwnie krétko jak dokonanie
zakupu pojedynczego produktu.

Uruchomienie nowego systemu oplacania
rachunkow niesie korzysci zar6wno dla wierzy-
cieli, ktérzy chca ulatwic te czynnosé¢ swoim
Klientom, jak i sieci handlowych, ktére chea
przyciggnaé konsumentéw do swoich placéwek.
Zgodnie z powyzszym strategia rozwoju sieci
UniKasa w najblizszych miesigcach opiera si¢
na nastepujacych filarach:

> Udostepnienie sieci
mozliwie najwiekszej liczbie
Klientow w catej Polsce

Naszym zamiarem jest wspélpraca
z partnerami, ktérzy dysponuja
najpopularniejszymi

]
] P . .
,_" i sieciami placowek

=
Fr

-
detalicznych

#

¥
&7
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w Polsce. Bank Handlowy podpisal porozu-

mienie z Grupa Casino, ktéra zgodzila sie
na wdrozenie systemu we wszystkich hiper-
marketach Geant (15 sklepéw w calej Polsce;
1000 UniKas) oraz wszystkich supermarketach
Leader Price (100 sklepéw w calej Polsce;
500 UniKas). Negocjujemy réwniez warunki
wspolpracy z innymi sieciami sklepéw i stacji
benzynowych w kraju.

> /wiekszenie
atrakcyjnosci systemu
dzieki dystrybucji innych uslug, np:

sprzedaz ustug pre-paid telefonii
komoérkowych

obsluga kart, bon6éw sieci handlowej

utrzymywanie cigglego kontaktu z Klientami
oraz pozwoli podejmowa¢ wspodlne dzialania
promocyjne, np: sieci handlowych i wierzycieli.

Firmy zainteresowane tym produktem prosimy o kontakt;

Robert Glowacki, specjalista ds. Produktu,

tel. (022) 657 74 47; Wojciech Sokét, kierownik
Zespotu Naleznosci, tel. (022) 657 73 23; Robert
Bielak, dyrektor Biura Naleznosci, tel. (022) 657 72 87

Przykifad wydruku kasowego,
zastepujgcego tradycyjne bankowe
potwierdzenie dokonania wptaty
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Uni =

Tu zaptacisz rachunki

Obecnie w Sieci
UniKasa - Tu zaptacisz
rachunki mozna realizowac
ptatnosci nastepujgcych
wystawcow:

[ TELEKOMUNIKACJA
Dialog Telefonia Lokalna S.A.,

Polska Telefonia Cyfrowa Sp. z 0.0.,
Netia Telekom S.A.,

Polkomtel S.A.,

Telekomunikacja Polska S.A.

[l MEDIA

Canal+ Cyfrowy Sp. z 0.0.,
UPC Telewizja Kablowa Sp. z 0.0.

[l UBEZPIECZENIA

Commercial Union, Compensa,
FinLife, Generali, Nordea,
Prumerica, Royal PBK SA,
Sampo, Skandia, Zurich

[ WYDAWNICTWA
De Agostini Polska Sp. z 0.0.,
Egmont Polska, Helion Sp. z 0.0.,

Reader s Digest

Lokalizacja
oraz programéw lojalnosciowych. v e R, A v oraz inne Przeglad Sp. z 0.0,
. e
- - ﬁ.r :zigtrr;?ac.e Wydawnictwo Wiedza
_ o B i da druzriika i Praktyka Sp. z 0.0.
> Promocja Sieci
. o o I ] S A Y
ObeUg| Ptatosci FRTT e §— ?ata i [l POZOSTALI:
ransakaji
Kazdy punkt Sieci TR Fiat Bank Polska S.A.,
. - , &
S*:h}gl Platnosci e h PRachunek CEAC Polonia Sp. z 0.0.,
edzie oznaczony T T / Naukowa i Akademicka Sie¢
markg, ktorej '_"L'I-r';':'_“ ; Indywidualny, Komputerowa,
wlascicielem jest . g niepowtarzalny Uniwersytet Jagiellonski
Bank Handlowy. e Ea‘;:—"l.l:l F fumer X Y
o Kwota = T PEY B T autoryzacji Nature Gift Distribution Sp. z 0.0.,
Zastosowanie jedno- wplaty lub g o i T T (istotny dla o
litego systemu faktury - reklamacii) PK-Distribution Sp. z 0.0.,
wizualizacji sieci *+ prowizia e Avon Cosmetics Polska

umozliwi nam
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W ostatnich

miesigcach

w ofercie Banku
pojawita sie nowa
oferta kredytowa dla
0s0Ob indywidualnych
— Kredyt
Poreczony Przez
Pracodawce,
oferowany

W ramach programu
Citibank at Work'

W marcu br. oferta ta, adresowana do
pracownikéw firmy, zostala zaprezento-
wana jednemu z klientéw korporacyjnych
Banku Handlowego, jednej z najwiekszych
na rynku firmy sektora FMCG, zatrudnia-
jacej ponad 2000 pracownikéw.

Podstawaq tej specyficznej oferty kredy-
towej jest relacja migdzy bankiem a firmg,
ktdra jest poreczycielem kredytow udzielanych
jej pracownikom. Dzigki porgczeniu firmy
mozliwe bylo przygotowanie oferty kredytowej
o niezwykle atrakcyjnym oprocentowaniu
i uproszczonych procedurach kredytowych”,
wyjasnia Joanna Krombholz-Zabielska,
kierujgca programem Citibank at Work.

Bazujgc na dotychczasowej relacji z firmg,
znajge jej potrzeby, Bank byt w stanie przygo-
towac atrakcyjng oferte kredytowg dopasowang
do specyfiki i wymagar firmy. Uproszczony
zostat proces sprzedazy kredytdw, a dokumenty

i formalnosci zminimalizowane. Specjalnie przeszkoleni

przedstawiciele Banku oraz koordynatorzy programu
w firmie udzielajg wszelkich informacji o programie
w miejscu pracy” — dodaje Beata Balachowicz,
dyrektor ds. Kredytow w Sektorze Bankowosci
Detalicznej.

Program Kredytu Poreczonego Przez
Pracodawce zostat zaakceptowany i udostepniony
pracownikom pierwszej firmy w sierpniu 2002.

Oferta Kredytu Poreczonego Przez Pracodawce
spotkata sie od razu z ogromnym zainteresowaniem.
W pierwszych trzech miesigcach Citibank udzielit
kredytéw na Iaczng kwote ponad 1,6 min PLN.

> Jak dziata Program
Kredytow Poreczonych
przez Pracodawce?

Oferta skierowana jest do Klientéw
korporacyjnych Banku Handlowego, ktérym
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zalezy na poszerzaniu wewnetrznego pakietu
socjalnego, i ktérzy w szczegélny sposob dbaja
o swoich pracownikéw. Firmy, ktére pragna
umozliwi¢ swoim pracownikom zaciggniecie
kredytu na preferencyjnych warunkach, podpisuja
z Bankiem Handlowym umowe poreczenia.
Umowa precyzuje warunki programu m. in. wartos¢
programu, wysoko$¢ indywidualnych kredytow

i zasady ich udzielania.

> Korzysci dla
kredytobiorcy

Oferowany produkt dzieki poreczeniu
pracodawcy, moze by¢ oferowany na szczegélnie
korzystnych warunkach. Kredyt udzielany jest
szybko dzieki skréconemu procesowi weryfikacji,
a wymagane dokumenty zostaly ograniczone
do minimum. Nie jest wymagane okreslenie
przeznaczenia kredytu — moze by¢ to dowolny
cel konsumpcyjny. Kredyt jest wyjatkowo
atrakcyjnie oprocentowany, a oplaty i prowizje
sq nizsze niz w ofercie standardowej. Minimalna
wysokos¢ kredytu to 3 000 zl, zas maksymalna
kwota jest nieograniczona i zalezna od tego,
jak wysoki kredyt firma jest sklonna poreczy¢
pracownikowi. Kredytobiorca nie musi martwié¢
sie 0 terminowe splacanie rat — mogg one
by¢ potracane z jego pensji i przesylane przez
pracodawce na wskazany przez Bank rachunek.

Istnieje mozliwos¢ wczeéniejszej splaty kredytu.

Kredytobiorca posiada calodobowy
dostep do informacji o saldzie swojego kredytu
dzieki CitiPhone (0 801 *32°2484) oraz
serwisowi internetowemu Citibank Online
(www.online.citibank.pl).

> Korzysci dla firmy

,Uruchomienie programu kredytow pracowni-
czych to dla firmy sposéb na zwigkszenie atrakcyjnosci
pakietu socjalnego oferowanego pracownikom.
Ryzyko kredytowe jest zniwelowane, poniewaz kredyt
jest splacany bezposrednio z pensji pracownika”,
ttumaczy Zbigniew Regorowicz, dyrektor
Citibank at Work. , Pracodawca, ktory gwarantuje
kredyt pracowniczy zyskuje jeszcze jedng korzysc
— silniejszq wigZ swoich pracownikow z firmg”.

Wszystkich zainteresowanych prosimy o kontakt z:
Joanna Krombholz-Zabielska, tel.: (022) 657 71 84,
e-mail: joanna.krombholz@citicorp.com,
Grzegorz Wydmanski tel. (022) 657 70 36, e-mail:
grzegorz.wydmanski@citicorp.com

' Citibank at Work to specjalny program obstugi pracownikow

duzych firm w miejscu ich pracy w zakresie produktow
detalicznych Banku.
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Lokaty terminowe
- rowniez na telefon...

Lokaty terminowe sg jednym z najpopular-
niejszych produktow oferowanych przez Bank
Handlowy. Stanowig znakomitg platforme
wspotpracy pomiedzy Bankiem a Klientem
i otwierajg mozliwo$¢ rozpoczecia korzystania
z wielu innych produktow i ustug swiadczonych

przez Bank.

okaty terminowe moga
by¢ tworzone w nastepu-
jacych walutach: zloty
polski, euro, dolar amery-
kanski, frank szwajcarski, funt brytyjski,
korona dunska, dolar australijski, dolar
kanadyjski, korona norweska i korona
szwedzka. Lokaty terminowe s3 ofero-
wane na standardowe okresy: lokaty
jednodniowe, Tomorrow Next, Spot
Next, 7-dni, 14-dni, 21-dni, 1-miesigc,
2-miesigce, 3-miesigce, 6-miesiecy,
9-miesiecy, 12-miesiecy. Minimalna
kwota lokaty terminowej wynosi
10 tys. PLN, a w przypadku lokat
w walutach wymienialnych 5 tys. USD
(lokaty na okres ponizej jednego
miesigca) 2,5 tys. USD (lokaty na okres
powyzej jednego miesigca) lub réwno-
warto$¢ tej kwoty w odpowiedniej
walucie wymienialnej. Bank oferuje
Klientom mozliwo$¢ negocjowania
lokat na kwoty powyzej 100 tys. PLN
(lub réwnowartos¢ tej kwoty w walucie
wymienialnej). W odniesieniu do lokat
na kwoty powyzej 100 tys. PLN istnieje
mozliwos¢ negocjowania niestandar-
dowych okres6w trwania lokat. Lokaty
terminowe moga by¢ oprocentowane
wedlug statej lub zmiennej stopy
procentowe;j.

T 'OLZVE
Proszg o AR

M i

> Zlecenia otwarcia lokat termino-
wych moga by¢ sktadane na podstawie
oryginatu wniosku dostarczonego

do Banku, systeméw bankowosci
elektronicznej oraz zlecen telefonicznych.
Do korzystania z tej ostatniej opcji
zapraszamy wszystkich Klientéw,
ktorzy zamierzaja dokonywac lokat
terminowych z duzg czestotliwoscia

na kwote przekraczajaca 200 tys. PLN.

> Bank oferuje réwniez mozliwos¢
korzystania z produktu ,Automatyczne
Lokaty Overnight”. Lokaty takie sa
tworzone automatycznie na koniec
kazdego dnia roboczego ze sSrodkéw
dostepnych na rachunku biezagcym
Klienta. Rozwigzanie to umozliwia
podniesienie efektywnosci zarzadzania
wolnymi zasobami srodkéw finansowych
Klienta. Warto podkreli¢, iz tworzenie
Automatycznych Lokat Overnight
nie wymaga kazdorazowego skladania
zlecen przez Klientow.

Zainteresowanych lokowaniem wolnych
$rodkéw finansowych na lokatach
terminowych w Banku Handlowym prosimy
o kontakt z Departamentem Obstugi
Klienta oddzialu banku lub Opiekunem
Rachunku.
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Jesli handel, to ty
Z Handlowym...

W dobie obecnych tendencji L
i rynkowych dla kazdej firmy ~ L
priorytetem jest pozyskanie =
nowych zamowien czy
kontraktow oraz ich realizacja
przynoszaca w efekcie srodki

Wyrdzniony
raport roczny

ank Handlowy

zajat Il miejsce

w konkursie
na najlepsze sprawozdanie
finansowe za rok 2001,
w kategorii Banki i Instytucje
Finansowe. Dodatkowo, raport
roczny Banku Handlowego
zostat wyrdzniony w kategorii
,Warto$¢ sprawozdania finan-
sowego jako materiatu informa-
cyjnego i marketingowego”.

Konkurs organizowata juz

po raz czwarty Fundacja Rozwoju
Rachunkowosci w Polsce, przy
patronacie Komisji Papierow
Wartosciowych i Gietd, Gietdy
Papieréw Wartosciowych oraz
Ministerstwa Skarbu Panstwa.
W konkursie wziefo udziat

27 spotek.

finansowe pozwalajgce na

rozwoj i dalszg dziatalnosc¢

firmy.

ank Handlowy w Warsza-
wie SA opracowat dwa
kolejne produkty wspie-
rajace polska produkgje

i handel, umozliwiajace

realizacje zaméwien
(kontraktow) nawet przy niewystarczajacych
funduszach wiasnych firmy.

Finansowanie

eksportu do krajow
OECD

Jest to usluga oparta na programie dyskonta

wierzytelnodci (faktoring) w handlu zagranicz-
nym z przejeciem ryzyka faktycznej i prawnej
niewyplacalnosci dtuznika przez publiczna
instytucje ubezpieczen kredytéw eksportowych
w Polsce — Korporacje Ubezpieczen Eksporto-
wych SA (KUKE) poprzez zawarcie pomiedzy
Bankiem a KUKE umowy ubezpieczeniowej.
Regres do Klienta ma ograniczony charakter

i dotyczy sytuacji sporu handlowego (zakwestio-
nowania waznosci wierzytelnosci), a nie braku
zaplaty przez dtuznika. Program pokrywa,
poza ryzykiem handlowym diuznika, réwniez
ryzyko polityczne kraju dtuznika i wigkszo$¢
ryzyk katastrofalnych. Korzysci zwigzane

z oferowanym Programem to:

2l potaczenie krétkoterminowego finansowania
z pelnym przejeciem ryzyka braku zaptaty
przez diuznika;

A finansowanie pozabilansowe, stanowigce
atrakcyjng alternatywe dla tradycyjnego
finansowania;

2l specjalnie wynegocjowane warunki zawartej
umowy ubezpieczeniowej, kidrej beneficientem
jest Bank, co sprawia, ze Klient ma dostep
do warunkow korzystniejszych od tych, kidre
uzyskatby, gdyby sam ubezpieczat swoje
naleznosci w KUKE;

I3 przejecie przez Bank w petni wszelkich
czynnosci zwigzanych z ubezpieczeniem
transakciji;

X unikniecie kosztow i oszczednos$¢ czasu
potrzebnego na windykacje naleznosci.

Ze wzgledu na przejecie ryzyka braku
platnosci przez KUKE, uruchomienie programu
obcigza lini¢ kredytowa Klienta jedynie w niewiel-
kim zakresie, zarezerwowanym na ewentualne
sytuacje wystapienia sporu handlowego.

Podstawa uruchomienia Programu jest
zawarcie miedzy Klientem oraz Bankiem umowy
ramowej dotyczacej przelewania wierzytelnosci
z kontraktéw eksportowych. Srodki finansowe
w ramach Programu udzielane sa na podstawie
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dostarczonych faktur wraz z indywidualnym
Whnioskiem o Dyskonto Wierzytelnosci i doku-
mentami towarzyszacymi (np. kopia faktury
handlowej, kopie dokumentéw transporto-
wych, SAD). Finansowanie obejmuje wierzytel-
nosci o terminie wymagalnosci nieprzekracza-
jacym 180 dni, przy czym wierzytelno$¢ musi
by¢ przedstawiona do dyskonta w ciggu 14 dni
roboczych od daty jej wystawienia. Bank
dyskontuje 95 proc. wartosci wierzytelnosci,
pozostala cze$¢ stanowi udziat wlasny Klienta
ijest wyplacana dopiero po pelnej splacie
wierzytelnosci przez zagranicznego kontrahenta.
Program Finansowania w oparciu o polise
KUKE S.A. pozwala Klientowi na oferowanie
swoim kontrahentom bardziej konkurencyj-
nych warunkéw dostaw z odroczonym termi-
nem platnosci jako alternatywe dla akredytywy
i bez koniecznosci stosowania przedplaty.
Aktualnie finalizowane sa rozmowy z KUKE
w zakresie analogicznej polisy dotyczacej
transakcji z dtuznikami z Federacji Rosyjskiej.

Prefinansowanie
Handlu

Program Prefinansowania Handlu
polega na przyznaniu (w ramach limitu

kredytowego Klienta) finansowania na
okres do 180 dni, zabezpieczonego cesja

z akredytywy lub cesja z kontraktu badz
gwarancja cedowang lub wystawiona

na Bank. Finansowanie obejmuje od 50%
do 100% wartosci przedstawionego
zabezpieczenia w zaleznosci od jego jakosci
irodzaju. Finansowanie moze by¢ udzielone
Klientom, ktérzy sa producentem krajowym
lub eksporterem w handlu zagranicznym.
Udzielone finansowanie ma charakter
celowy i polega na tym, ze moze by¢

ono przeznaczone tylko i wylgcznie

na uregulowanie zobowigzan Klienta
wobec jego dostawcéw dostarczajgcych
produkty lub ustugi niezbedne do realizacji
zaméwienia (kontraktu) sprzedazy.

Finansowanie moze byc¢
wykorzystane poprzez:

~> ptatnosci dokonywane w ramach
akredytyw importowych otwieranych
przez Bank na wniosek Klienta (zgodnie
7 jego zaleceniami) oraz zgodnie z zawartg
z Bankiem Umowa; lub

— platnosci dokonywane przez Bank

w ramach dyspozycji zapfaty za przedstawione
faktury dostawcow Klienta na warunkach
zawartej z Bankiem Umowy.
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Korzysci dla Sprzedajgcego

3l produkt pozwala na sfinansowanie ptatnosci
z tytutu zakupu surowcow i materiatow
na potrzeby produkcji realizowanej
w ramach zawartego kontraktu;

I3 poprzez zapewnienie w ramach otrzyma-
nego od Banku finansowania ptatnosci
na rzecz dostawcy, Klient moze korzystac
z polepszonych warunkéw handlowych
w stosunkach z dostawcami wynikajgcych
z mozliwosci uregulowania ptatnosci
w dniu ich wymagalnosci (upusty i rabaty
za terminowg ptatnose);

3 konkurencyjna oferta Banku pozwalajgca
na wykorzystanie otwartych na rzecz Klienta
akredytyw jako zabezpieczenie zrodta
finansowania;

3 mozliwos¢ finansowania transakcji
handlowej na wszystkich jej etapach.

Aby uzyskac¢ wigcej informacji wystarczy
skontaktowac sie z najblizszym oddziatem
Banku lub zasiggna¢ informaciji w Departamencie
Produktow Zarzadzania Srodkami Finansowymi

i Finansowania Handlu, przesytajgc zapytanie
na adres: kontakt.produkty@citicorp.com

GRUDZIEN 2002
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W ofercie
TFl Banku Handlowego

W pazdzierniku Komisja Papierow WartoSciowych i Gietd zezwolila
TFI Banku Handlowego na utworzenie funduszu CitiObligacji
Dolarowych Funduszu Inwestycyjnego Mieszanego (CitiObligacji
USD FIM) oraz wprowadzenie Certyfikatow Inwestycyjnych
emitowanych przez ten Fundusz do publicznego obrotu.

undusz CitiObligacji USD
zostal utworzony w celu
umozliwienia Klientom
inwestowania i otrzymywania
potencjalnych zyskéw

w dolarach amerykanskich.
Dlatego tez Fundusz ma zamiar umozliwi¢
przeprowadzanie rozliczer z Klientami

w tej walucie. Minimalna kwota inwestycji
to 5000 USD czyli 5 certyfikatéw o cenie
emisyjnej 1000 USD kazdy.

> > >

Fundusz lokuje aktywa Klientéw gléwnie
w tytuly uczestnictwa emitowane przez instytucje
wsp6lnego inwestowania majace siedzibe za
granica i zarzadzane przez Citigroup Asset
Management (CAM). Ich strategia oparta jest
na inwestycjach w diuzne papiery wartosciowe
nominowane w USD, o wysokim ratingu
kredytowym, a zatem zapewniajace wysoki
poziom bezpieczenstwa. Citigroup Asset Manage-
ment to ramie Citigroup Inc. odpowiadajace
za zarzadzanie aktywami. Na koniec czerwca 2002
warto$¢ aktywow powierzonych w zarzadzanie
CAM wynosita 442 mld USD.

> > >

Certyfikaty Inwestycyjne Funduszu sg
oferowane wylgcznie w czasie przeprowadzanej
raz na kwartat subskrypcji. Pierwsza subskrypcja
Certyfikatéw rozpoczela sie w dniu 18 listopada
i trwata 3 tygodnie, do dnia 6 grudnia 2002 r.

Zapisy na Certyfikaty serii A przyjmowane
byly w wybranych Punktach Obslugi Klientéw
Domu Maklerskiego Banku Handlowego SA

(6 placéwek), zas w wybranych oddzialach
Citibanku (70 oddzialéw) Klient posiadajacy
rachunek w tym banku mégt upowazni¢ Bank
Handlowy w Warszawie SA do zlozenia w jego
imieniu zapisu na Certyfikaty.

Certyfikaty Inwestycyjne Funduszu

sg papierami wartosciowymi.

Oferujgcym Certyfikaty jest Dom

Maklerski Banku Handlowego SA.

Certyfikaty zostang wprowadzone

do obrotu na CeTO, a dochod

ze zbycia na CeTO Certyfikatow

Inwestycyjnych nabytych na podstawie

oferty publicznej jest zwolniony

z podatku od zyskow kapitatowych

do 31 grudnia 2003 r., zgodnie

z ustawg o podatku dochodowym

od o0s6b fizycznych.

#Ze wzgledu na spadajgce stopy procentowe,
depozyty walutowe staty sig mato atrakcyjne i Klienci
poszukujg alternatywnych i bardziej korzystnych
finansowo mozliwosci zagospodarowania swoich
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oszczednosci”, méwi Rafat Lis, prezes TFI
Banku Handlowego. ,Zdecydowalismy sig
na stworzenie funduszu opartego na inwestycjach
w instrumenty nominowane w dolarach amery-
kariskich, gdyz wigkszos¢ depozytdw walutowych
w Polsce jest zgromadzonych wlasnie w tej
walucie 1 weigz cieszy sig ona najwigkszym
zaufaniem. Mozliwos¢ zwolnienia z podatku
do korica 2003 roku to tylko jedna z korzysci
Klienta, ktdra moze przesqdzic o sukcesie
nowego funduszu”, dodaje Rafat Lis.
»Cheemy aby CitiObligacji USD FIM miat
wieloletni charakter. Koszty zwigzane ze stwo-
rzeniem nowego funduszu sq na tyle wysokie,
ze w przypadku rocznego charakteru funduszu
musiatyby byc przerzucone na klientdw, co spowo-
dowatoby matg atrakcyjnos¢ takiego produktu”.
CitiObligacji USD FIM to 6smy fundusz
utworzony przez Towarzystwo Funduszy

rzez pierwsze dwa lata
jednostki beda wyceniane
raz w tygodniu w $rody.

Poczatkowa warto$¢ aktywéw Funduszu
wynosi ponad 9,2 min zt. Do Funduszu
Wiasnosci Pracowniczej PKP trafi 15%
srodkow uzyskanych ze sprzedazy majatku
PKP S.A., miedzy innymi nieruchomosci
oraz udzialéow w spélkach zaleznych.

—do 60% aktywéw bedzie inwestowanych
w dluzne papiery wartosciowe emitowane
przez Skarb Panstwa oraz emitentow

o wysokiej wiarygodnosci kredytowej.

Do uczestnictwa w Funduszu uprawnione
sq osoby, ktére spetnily warunki okreslone
w ustawie o komercjalizagji, restrukturyzacji
i prywatyzacji przedsiebiorstwa panistwo-
wego ,Polskie Koleje Paiistwowe” (PKP)
oraz Rozporzadzeniu Ministra Transportu

Wartos¢ jednostki wg. pierw-
szej wyceny wyniosla 2,24 z1.

FWP PKP SFIO to fundusz stabilnego wzrostu

CitiObligacji USD FIM

to 6smy fundusz utworzony
przez TFl Banku Handlowego SA
| pierwszy emitujgcy Certyfikaty
nominowane w obce| walucie

— dolarach amerykanskich.

Inwestycyjnych Banku Handlowego SA

i pierwszy emitujacy Certyfikaty nominowane
w obcej walucie — dolarach amerykanskich.
Aktywa funduszy zarzadzanych przez
TFI BH SA wynosily na koniec listopada
2002 r ponad 682 min zL. »

i Gospodarki Morskiej z dnia 5 stycznia
2001 r. Moga to by¢ obecni i byli pracownicy
Polskich Kolei Panstwowych, emeryci

a takze spadkobiercy os6b uprawnionych
do uczestnictwa w Funduszu. Wszystkim
osobom, ktdre znalazly sie na liécie przeka-
zanej przez PKP do TFI BH SA przyznano
liczbe jednostek uzalezniong od stazu
pracy w PKP Liczba przydzielonych
uczestnikom Funduszu jednostek jest stala,
bedzie natomiast rosta ich wartos¢ w wyniku
wplat do Funduszu $rodkéw uzyskanych

F'WP PKP rozpoczal dzialalnosc

Fundusz WtasnoSci Pracowniczej PKP (Specjalistyczny Fundusz Inwestycyjny Otwarty) zarzadzany
przez Towarzystwo Funduszy Inwestycyjnych Banku Handlowego SA rozpoczal swojg dzialalnosc.
Fundusz zostal zarejestrowany w rejestrze funduszy inwestycyjnych. Odbyly si¢ rowniez pierwsze
wyceny jednostki uczestnictwa.

ze sprzedazy majatku PKP S.A.
oraz inwestycji Funduszu.

Zgodnie ze statutem Funduszu Wlasnosci
Pracowniczej PKP uczestnicy beda mogli
odsprzedawac¢ Funduszowi swoje jednostki
w dwa lata od dnia, w ktérym PKP S.A.
zbylo pierwsze akcje lub udzialy w jednej
ze spolek, o ktérych mowa w art. 14 lub
19 ustawy o PKE

Fundusz Wtasnosci Pracowniczej to jedyne
tego typu przedsiewziecie na polskim rynku.
W przypadku prywatyzacji PKP po raz
pierwszy zostala zastosowana formula
funduszu inwestycyjnego jako forma udziatu
pracownikéw w prywatyzacji firmy. FWP
PKP jest réowniez niezwyklym projektem
biorgc pod uwage jego skale. W Funduszu
uczestniczy ponad 380 tys. osob a PKP S.A.
szacuje, ze wplaty do Funduszu mogg prze-
kroczy¢ 1 mld zt w ciggu najblizszych kilku lat. »
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Bank Handlowy w Warszawie SA

Szanowni Panstwo,

gorgco zachecamy Panstwa do wziecia udziatu w ankiecie, ktéra umozliwi nam
poznanie Panstwa potrzeb zwigzanych z informacjami o Banku Handlowym
i jego ofercie. Panstwa uwagi beda dla nas bardzo cenne.

Wypetniong ankiete prosimy odestaé na adres:

Bank Handlowy w Warszawie SA
Biuro Relacji Publicznych

ul. Senatorska 16

00-923 Warszawa

z dopiskiem ,Ankieta - Kontakt”

Klientéw z dostepem do internetu zachecamy do wypetnienia ankiety
na naszych stronach pod adresem www.handlowybiznes.pl.

Na Klientow, ktérzy przeslg pierwsze 200 kompletnie wypetnionych
ankiet czekajg nagrody.

Upominki przestane zostang na adres korespondencyjny firmy, podany w ankiecie,
na nazwisko osoby do kontaktu z Bankiem.

Petna nazwa firmy

Adres do korespondenciji (jesli inny niz adres firmy)

Telefon Osoba do kontaktu z bankiem

Liczba zatrudnionych pracownikow:

[Jdosossb [ ] 520 0s6b [] 20-50 osb [] s0-1000s6b  [] powyzej 100 os6b

W jakiej branzy dziafa firma?

Od jak dawna firma jest klientem Banku Handlowego?

D od roku D od 1-2 lat D od 3-5 lat D pow. 5 lat

Czy Bank Handlowy jest gitéwnym Panstwa bankiem? |:| tak |:| nie

Czy regularnie otrzymujg Panstwo ,Kontakt”? ] ek [] nie

Jak oceniajg Panstwo zawarto$¢ magazynu ,Kontakt”?

D bardzo interesujaca D interesujgca D taka sobie D mato interesujgca D nieinteresujgca

Jakie informacje o Banku Handlowym i jego ofercie chcieliby Panstwo znalez¢ w magazynie ,Kontakt”
w kolejnych numerach?

D produkty depozytowe D produkty kredytowe D fundusze inwestycyjne D leasing
D faktoring D bankowos$¢ internetowa D prognozy makroekonomiczne
inne (jakie):

Czy woleliby Panstwo otrzymywac¢ magazyn ,Kontakt” w wersji elektronicznej?
D tak D nie




